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Los Niveles del 
Modelo Essilor

En el marco de la venta 
conceptual y de ideas, 
los profesionales con 

mejor desempeño 
demuestran algunos 

comportamientos 
destacables

01
Conectar los puntos, las 
personas, las empresas 
los servicios

02
En el Retorno de la inversion 
al usar nuestros productos, 
en el riesgo aceptable, en ser 
la major opción

03
Son agentes de colaboración 
profundal con el cliente de 
manera incondicional

Los 
Tres 

Niveles

Conectar

Convencer

Colaborar


